三管齐下与知己共赢 “雪球私募50”启动三月曝光量超1700万
来源:中华网作者:佚名
　　近日，一年一度的投资界盛典“雪球嘉年华”在深圳如期举行。私募业务作为雪球今年的重点布局领域，在2020年的表现尤为令人瞩目。雪球财富业务负责人栾天昊介绍，以旗下的“雪球私募50”项目为例，自8月上线以来，曝光达到1700万，用户销量同比增长超300%，服务超过2000位高净值用户，并产生了2.3万条与之相关的文章互动。
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　　据了解，雪球私募50是雪球与市场上能够创造长期收益，在行业内有比较优质的口碑，同时乐于展现投资理念的私募基金的全面合作计划。该项目旨在为高净值投资者提供足够多的优质的资产，并让知行合一的基金经理真实、立体展现给投资者，使投资者能够对基金经理建立全面的认知、自主选择匹配自己投资偏好的产品。首批雪球私募50成员包括景林资产、重阳投资、源乐晟资产等13家私募机构。
　　雪球私募50在上线短短三个多月的时间内取得飞速发展，与雪球便捷互动、透明公开的社区特性和“去中介化”等优势密不可，而这些特色也是雪球私募持续深耕的重要方向。栾天昊表示，未来雪球私募业务将主要聚焦在三点：打破信息壁垒、匹配投资认知和建立买方服务。
　　首先，利用雪球的社区和交流形态，帮助用户全面真实的了解私募基金经理。因为投资就是认知的变现，只有找到与用户投资哲学或者认知比较相似的基金经理，用户才能放心托付，也才敢在净值出现波动时坚持持有，从而通过和时间做朋友获得理想回报。值得一提的是，除了线上交流，雪球私募也积极组织线下活动，例如在今年8月，雪球私募50首站巡礼就来到了明星私募希瓦资产，活动聚集20位雪球资深用户和200位潜在投资者，与希瓦团队一同交流答疑，加深了彼此的了解和认知。
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　　同时，雪球强调要让服务人员站在用户立场，不再一味追求销售，而是以帮助用户解决问题为目标，寻找最适合用户的资产配置方案。栾天昊表示，雪球私募的理财顾问叫做高净值服务专家，不是销售人员，是服务人员。雪球只关注高净值服务专家的两个指标：一是用户满意度，二是和大盘相对而言整体用户的收益水平。当大家在雪球里看到自己心仪的私募管理人时，可以预约高净值专家提供专业、专属一对一的服务。
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　　数据显示，在“与知己共赢”的理念引导下，目前选择雪球私募的客户，人均持有资产达到339万，远远高于行业水平，同时超过一半用户持有私募时间超过25个月，并且持仓盈利较高。事实证明，雪球在高净值人群财富管理方面已经打开了一片新天地。
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